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Des clients prestigieux !
A la mi-2002, la société est reprise par Dominique Rolland; ce der-
nier a fait ses classes, notamment, au département marketing de
Procter & Gamble, principalement à l’étranger, avant de diriger le
Groupe Fountain à Braine-l’Alleud.
Il décide de s’appuyer sur son expérience commerciale et sur les 
compétences techniques de l’atelier pour dynamiser la société; il
recrute un jeune designer de talent, Tristan Slegers, qui apporte
toute sa créativité dans la conception des présentoirs.
La société se développe alors : son chiffre d’affaires croît pour 
atteindre 2 millions d’euros en 2004; le portefeuille clients s’élargit,
reprenant des clients prestigieux comme GSK, Leroy Merlin, Lazer,
Berry Floor, Rossel; l’effectif augmente, dans le bureau d’études et
le département commercial ainsi qu’à la production, pour atteindre
une vingtaine de personnes.

Rebondir en toutes circonstances…
En 2004, la société est confrontée directement à la concurrence des
nouveaux pays de l’Union, à faible coût de main-d’oeuvre.
Elle tourne la menace en opportunité en concluant un partenariat 
commercial de sous-traitance avec une société polonaise, puis un
peu plus tard avec un fabricant slovaque et, voici quelques 
semaines, une usine… chinoise. La croissance de la société et la
pérennité de l’emploi à l’atelier de production ne sont pas 
envisageables en l’absence de nouveaux produits, à forte valeur
ajoutée, qui font appel à tout le savoir-faire et l’expérience de la
main-d’œuvre locale.

C’est ainsi que la société se lance dans la conception et la 
production d’un cendrier urbain, pour anticiper la législation 
sur l’interdiction de fumer dans les bâtiments. Un partenaire 
indépendant en assure la distribution et les premières commandes
viennent de tomber à Namur et Herstal. En parallèle, grâce à la
force de création de Tristan Slegers, Taquin est sur le point 
de commercialiser une nouvelle gamme de mobilier 
contemporain en métal, appelée NOE.
Des prototypes sont développés et reçoivent un premier accueil 
favorable chez les clients potentiels; la commercialisation en a 
débuté cette année. Sur son marché traditionnel du présentoir,
Taquin se développe en France, en particulier avec la conclusion
récente d’un très gros contrat avec la multinationale Reckitt
Benckiser pour le produit Veet.
Une dynamique positive est lancée, génératrice de croissance forte
et rentable. Elle ne pourra être durablement maintenue qu’à travers 
un flux permanent de nouvelles initiatives en termes de produits et
de marchés; et, pour mener à bien ces initiatives, la société pourra 
continuer à s’appuyer sur une équipe compétente et motivée !

TAQUIN & Cie
Rue du Grenadier, 26

7080 FRAMERIES
Tél : 065/67.31.10

Fax : 065/66.90.78
Internet : www.taquin.com

E-mail : info@taquin.com

Créée en 1969, la société
Taquin SA située à Frameries
est spécialisée dans la 
conception et la fabrication de
présentoirs métalliques sur
mesure. Son marché est celui
des sociétés de tous secteurs
qui cherchent à exposer leurs
produits de façon permanente
dans les points de vente de 
la distribution, qu’elle soit 
générale ou spécialisée.

Des cendriers bien pratiques, 
en pleine ville, conçus et produits par Taquin…

Noé : une belle gamme de mobilier contemporain en métal

TAQUIN SA : 

LA CROISSANCE PASSE PAR LA DIVERSIFICATION 
ET L’INNOVATION…
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